Rekabet yukselmemizi sagliyor

"Kimya Danyamizdir" sloganiyla yola gikan Ogis cevreye duyarhlik noktasindaki hassasiyeti-
ni de korumaktadir. Bu vesile ile ithal ettigi Grlnlerin teknik 6zellikleri ve MSDS bilgilerini

de musterisine sunmaktadir.
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Ogis'ten ve firmanizdaki isleyisten bahseder misiniz?

1999 yilin da tekstil ve insaat sektériinde faaliyete baslamis,
akabinde kimyasal hammadde tedarikcisi olarak kimya
sanayinde yerini almistir. Tecrlbesini onceki is sahalarinda
gostermis oldugu titizlikten alan Ogis dinamik yapisi ile kendi-
ni global sartlara ivedilikle adapte edebilmektedir.

Ogis calisanlarinin kisisel gelisimine cok ¢zen gdstermekte ve
asagidan yukariya dogru bir yapilanma stratejisi benimsemek-
tedir. Bu neden tim calisanlarin bir Gst pozisyon icin her an
hazir ve donanimli olmasi saglanmaktadir. Bu bizim icin yeni
Gran gelistirme ya da yeni sektor satis alanlarinin olusturulmasi
sirasinda olusacak insan kaynaklari eksikligini ortadan kaldir-
mistir.

Ogis, finansman kaynaklarini oldukca verimli kullanan ve 6z
sermayesi ile hareket eden zannederim nadir sirketlerdendir.
Finansman kaynaklarinin gtinimdz global kosullarinda ne
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kadar 6nem arz ettigini hepimiz biliyoruz. Bu nedenle aktif ve
pasif hareketlerinde oldukca dengeli bir yapiyla hareket etmek-
teyiz.

Musterilerimiz tim calisanlarimiz ile oldukga rahat iliski kura-
bilmekte ve tim isteklerine cevap bulabilmektedir. Sunu da
ifade edeyim ki, Ogis musterisini bir ticari ortak olarak gérmek-
te ve bunu mdsterileri de bu sekilde bilmektedir.

Sirketler genel olarak kisa, orta ve uzun vadeli hedeflerle
hareket ederler. Tabi biz de boyleyiz. Bazen kisa vadeli hedefler
uzun vadeli hedeflerle cakisabilmekte ve firmalar kisa vadeli
hedefleri tercih edebilmektedirler. Ogis olarak uzun vadeli
hedeflerimiz her zaman kisa vadeli hedeflerimizin énunde tut-
maktadir.

Ogis bircok sektoére hizmet veriyor. Bunlar; beton sanayi, balata
sanayi, boya imalat sanayi, temizlik sanayi, plastik sanayi (PE,
PVQ), tekstil, terlik, ambalaj, deri sanayi, kozmetik sanayi,
kaucuk sanayi, akrilik sanayi gibi...

Suan elektronik sanayi icin yeni bir Grinde yakin zaman da
piyasaya clkarmaya hazir. "Ar-ge'si tamamlanan bu Grdn simdi
kullanicr firmalarda 6 aydir Ar-ge yapilmakta ve zannediyorum
bu yilsonu itibari ile tamamen satisa ¢ikabilecek.

Ogis Urtinde kaliteden taviz vermeyecektir. Bahsi yukarda da
gecen sektorlere hammadde tedariki yapmak ¢nemli bir Ar-ge
birikimi gerektirmektedir. Strekli ithalati yapilan Grinleri
birakin, 6zel istekle ithalati yapilan Urlnlerde dahi sifir hata
olmasi Ar-ge departmanimizin cok iyi calistiginin bir gostergesi
olsa gerek...

Ogis olarak Urinun kalitesinin yaninda ginimuz sartlarinda
dinamik yapi, hizli ve hatasiz hizmet farklilasmada énemli bir
yer tutmustur. Bu nedenle dagitim ve depolama hizmetini pro-
fesyonel sirketlere ihale ederek yapmaktayiz. 7000 m2 kapali
alana sahip bir depo alani ve her gin sayisiz sevk operasyonu
gerceklestirecek bir lojistik departmanina sahibiz.

"Kimya Dunyamizdir" sloganiyla yola cikan Ogis cevreye
duyarhlik noktasindaki hassasiyetini de korumaktadir. Bu vesile
ile ithal ettigi Grtnlerin teknik ozellikleri ve MSDS bilgilerini de
musterisine sunmaktadir.
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Avrupa, Amerika ve Uzakdogu Ulkelerinden ithal ettigi ham-
maddelerle yukarda da bahsettigim sektorlerin hammadde
tedariklerini saglamaktayiz. Kisaca ifade etmek gerekirse pig-
mentler, solventler, elyaflar, viskozite ayarlayicilar, recineler, pig-
ment pastalar, stiren akrilikler, vs gibi UGrin gruplarini stoktan
satisini yapmaktayiz.

Evet. Turkiye geneli satis mevcut oldugunu belirtelim. Nihai kul-
laniciya direk satis yapmayi tercih ediyoruz. Bizim istanbul
depomuz disinda bir depomuz mevcut degil. Bu belki bir dez-
avantaj gibi gozuklyor ancak bizle calisan sehir disi firmalar
sunu goruyorlar ki saat 11.00 a kadar gelen tim siparisler bir
sonraki gln icersinde ellerinde oluyor. Tabii bu cok iyi bir sevk
operasyon basarisidir. Yukarda da bahsetmistim; lojistik sevk
operasyonumuzu bir sirkete ihale ettik. Bunun faydalarin
goruyoruz.

Uriintin kalitesi, surekliligi ve fiyati yaninda zamaninda mis-
terinizin elinde olmasi da 6nemli bir kriter. Glcli bir stok ka-
pasitesine sahip olmamiz nedeniyle, sevkiyatlarda bir gecikme
olmuyor. Az evvelde bahsetmistim gin icinde saat 11.00 a
kadar gelen siparisler sehir ici ayni gtin sehirlerarasi ise bir son-
raki gun icinde teslim ediliyor.

Sunu belirtmekte fayda var: ithal edilen Grtnlerin uluslararasi
hammadde fiyatlari birbirine zaten cok yakin. Onun icin fiyat
bazli satis farklilasmasini cok makul gérmuiyorum. Kalite,
streklilik, sevkiyat ve musteri hizmetleri farklilasmasinin daha
ayirt edici oldugunu dustntyorum.

Surekli gelisim, ekipman ve donanima énem gdsteren fir-
mamiz, musteri her zaman haklidir ilkesiyle calismakta ve mus-
teri memnuniyet anketleriyle bu goruslerimizi pekistirmekteyiz.
Piyasalardaki yasanan rekabeti, bu ilke dogrultusunda musteri-
lerimize en iyi hizmeti vererek ve kalite konusunda 6dun ver-
meyerek asmaktayiz. Hakli rekabet icerisinde en ¢nemli faktor
olarak gosterilen uygun fiyatlandirmanin yani sira musteride
glven olgusunu olusturmak bizim yasadigimiz zor rekabet
sartlarl icerisinde yol alabilmemizi saglayan en 6nemli fak-
térdur. Kanimizca musteri gozyle guvenilir bir firma olmamiz,
rakipler arasinda énceligimizi saglayan birincil etkendir. Bunun
yani sira hizli ve zamanin da sevkiyatlar tercih kilinmamizi et-
kileyen diger unsurlardan biridir.

Ogis kimya icin yasanilan bu hakli rekabetin olumsuz oldugunu
distinmuyoruz. Rekabetin artmasi bizim disa agilma istegimizi
ve kalite standartlarimizi daha yuUksek kalmasini sagladi.
Boylelikle musteri memnuniyetini saglamak acisindan rakiple-
rimiz arasinda bizi farkli kilacak yeni degisimler saglamis oldu.

Farklilasma ve degisimlere acik olmamiz bizi bu sektérde sahip
oldugumuz konuma getirmede ki en 6nemli sihirli sdzctklerdir.
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Son zamanlarda yasanan piyasalardaki dalgalanmalar genel
anlamda batin sektérleri olumsuz etkiledi. Ozellikle kurlarin
inisli cikish egilim gostermeleri, dolar-euro paritesindeki yuk-
selmeler, navlun ve OTV'lerin artmasi gibi etkenler bizim gibi
ithalatcl firmalari olumsuz bir sekilde etkiledi. Bunun yaninda
petrol fiyatlarinin da devamli bir artis trendinde olmasi ve
dinya piyasalarinda yasanan ekonomik buhranin sirketlerin
blytume hizlarindaki diststn diger faktérlerinden biri oldu.

Ancak yasanan bu tim olumsuzluklara ragmen ilk alti ayhk
dénemde ciro hedeflerimize fazlasiyla ulasmayi basardik. Bu
basaridaki en énemli etken ise yalniz birkac sektore bagimli
kalmayip, bircok alternatif sektorlere hizmet vermemiz ve ham-
madde fiyatlarinin yikselisidir.

Hangi dénemlerde hangi sektérin daha cok hareketli olup
olmadigini iyi analiz edip, belirlenen dénemlerde o sektorlere
yogunlasiyoruz. Bu donemsel asamalarda satis ve pazarlama
departmanin belirledigi yeni Urlnleri de tespit edip bunu itha-
lat departmanimiza aktariyoruz. ithalat bélimi ve satis
boliminin ortaklasa yaptigi arastirmalardan sonra cikacak
karar dogrultusunda bu Urlnlerin ithal edilip edilmeyecegi
boylelikle neticelendirilmis oluyor.

2007 yilinda ¢ok iyi bir performans sergileyen firmamiz, 2008
yilinin ilk alti ayinda ciro bazl hedeflerinde %100 performans
sergilerken tonaj bazl hedeflerini %70 basari ile tamamladi.
Yani ciro hedeflerini yakaladik ancak bu tonajimiza yansimadi.

Oldukca genis cercevede bakilmasi gereken bir soru. Bu soruya
satin alan ve tedarik eden noktasinda ele almak istiyorum. Tabii
cok gecmise gidemeyecedim ama son 10 yil icindeki degisim
bile gbzle gorulur degerlerde oldugunu dustntyorum. Kimya
sanayine yatirim yapan firmalar énceden makine yatirimi, ham-
madde yatirimi yapar ve ucuz hammadde ile en ucuz mamuil
yapabileceklerini dustnurlerdi. Fakat gecen zamanla verimin
onemi anlasildi. Bu da alim yapilan hammaddenin fiyatindan
daha ziyade yizdelik verimine bakilmasina sebep oldu. Bu nok-



Son olarak bir mesajiniz var mi?

Tesekklr ederiz.




